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  区委一届十次全会的顺利召

开，为全区“十五五”谋篇布局和

2026年重点工作指明了方向、提供

了遵循。区发改局迅速传达学习

全会精神，凝心聚力、狠抓执行，结

合发改工作职能，以“时时放心不

下”的责任感推动全会精神落地生

根、开花结果。

  在提速项目投资建设上下

功夫。

  全力推进项目开工建设。该

局坚持以高质量项目推动高质量

发展，实施项目全生命周期管理服

务，凝聚部门合力强化要素保障，

推进省市区三级重点项目尽早开

工、加快实施；抓紧抓实对上资金

争取。围绕超长期特别国债、中央

预算内投资等重点支持领域，精准

谋划、超前储备，不断提高项目成

熟度，强化项目前期要件和对上沟

通衔接工作力度，对一些具备条件

的优质项目，不等不靠，先干一步，

推动项目早建成、早投产、早达效。

  在做大绿色能源产业上下

功夫。

  陆海统筹，推进重点项目落地

建设。该局着力推进华电、华能等

海上风电项目取得新突破，确保

“十五五”期间陆续启动建设。引

育并重，构建绿色能源全产业链

条。加快构建完整的绿色能源全

产业链条，加大产业链项目招引力

度，力促在谈项目早日签约落地。

同时，强化对本土企业的培育支

持，有效提升产业链本地配套率和

整体竞争力。

  在新型产业体系建设上下功

夫。该局按照“1234+N”的路径，抓

实项目招引、提速项目建设、强化

要素保障。重点发展海洋特色产

业，壮大汽车、绿色能源两大龙头

产业，提升纺织服装、智能家电、商

贸物流三大传统产业，培育新材

料、低空经济、生命健康、智能装备

等四大新兴产业，超前布局未来产

业，推动产业扩规提质增效。

  在推动区域战略落地上下

功夫。

  该局聚焦共建丁字湾新型能

源创新区、推动区域融合发展、推

动产业融合发展、推动公共服务共

享共建、建立完善工作机制等五大

方面，加强交流合作，落实好青岛、

济南都市圈协同发展实施方案，加

快海阳—莱阳—即墨海洋产业联

动区建设，论证推动核电余热长输

供热项目，促进产业融合发展、核

能供暖联动发展，推动一批重大合

作事项落地落实，争创区域一体化

发展新标杆。 （融媒记者）

区发改局：

海陆统筹 以高质量项目推动高质量发展

  近日，北安街道鱼小兴智能鲜

养基地接到一张本地星级酒店的

加急订单，要5条现捞的鲜活花鲢。

养鱼人李师傅抄起大号网兜，动作

娴熟，从清澈的净水池中捞出鱼，

每条都有十斤重。除了成为本地

餐桌上的佳肴外，产自宋化泉水库

的淡水鱼搭乘航班跨越千里，成为

广州、北京等地餐厅的“常客”。一

条来自北方水库的淡水鱼，凭什么

能征服千里之外的味蕾？记者走

进这片水土，探寻背后的“风味密

码”。

  “保水渔业”养出天然好鱼

  “咱这鱼的‘老家’是即墨的

饮用水源地，国家一级水库宋化

泉水库。”基地负责人李姝介绍，

为保护水源地，并传承渔业发展，

基地引入保水渔业，这是一种以

改善水体质量为主要目的的渔业

模式。通过科学调控滤食性鱼类

的种群数量，来抑制藻类过度繁

殖、降低水体中的氮磷含量，从而

实现水质净化与渔业生产的协同

增效。

  在中科院专业团队的指导下，

项目依据生态容量科学投放不同

种类的鱼苗。花鲢是“主力军”，搭

配草鱼、鳜鱼、武昌鱼以及河虾等，

这种“以水养鱼、以鱼养水”的生态

模式完成了水源的优化。鱼苗摄

食水库里的浮游生物与水草，历经

三到五年，鱼肉质紧实、鲜香清甜，

并获得了有机认证。

  “游”进健身房60天“瘦身”

  决定这条鱼风味的，还有它

“出 厂”前 必 经 的 一 场 特 殊 旅

程——— 为期60天的“吊水净养”。

“解决淡水鱼的土腥味正是我们

的核心工艺。”李姝带领记者来到

净养基地。眼前并非传统鱼塘，

而是一个构建起机械化、自动化、

智能化、数据化“四化一体”的管

理体系的活水吊水池，池水清澈

见底。

  李姝表示，为追求极致口感，

他们引入吊水工艺并进行升级，自

建了一套独立的吊水系统，从“水”

开始革新。“水是我们专门‘养’好

的活性水，含有特定的天然藻类和

菌群，能让鱼在60天不进食的情况

下，仍保持基础营养。”李姝介绍，

在这套系统中，鱼通过持续的运动

和新陈代谢，消耗掉体内致腥物质

和多余脂肪，好比进健身房“瘦

身”。60天后，鱼体重会下降25%-

30%，肉质更紧实，口感鲜嫩，土腥

味几乎消失。

  记者看到，每个水池都配备了

复杂的过滤与数字化管理系统。

对水温、溶氧、酸碱度、鱼的活跃度

等数据实时监控，甚至每条鱼都能

实现网格化精准管理。

  即墨淡水鱼全年销量40万斤

  接下来便是接受市场的严苛

检验。

  “首先，是与本地口碑好的餐

厅建立合作。”李姝说。合作餐厅

反馈，其鱼肉紧实弹牙、毫无土腥、

鲜味纯粹，回头客络绎不绝。

  口碑如涟漪般扩散。省内淄

博、潍坊等地的餐饮客户专程驱车

数百公里，前来基地考察、下单。

真正的考验在于跳出区域，进入以

注重食材本身鲜味的粤菜市场。

“我们主动对接了粤菜大师。”李姝

说，同时基地还与鲁菜大师合作，

不断挖掘本土烹饪潜力。就这样，

即墨的淡水鱼“坐”着飞机，“游”

上了广州、北京的餐桌。自2025年

10月上线以来，月营业额已突破百

万元，2025全年销量达40万斤。

  北安街道以“一条鱼”为引，推

动产业“接二连三”，构建起融合发

展的生态圈。当地正依托宋化泉

水库的优良生态，联动养殖基地，

规划发展生态观光、渔事体验、科

普研学等新业态。 （陈小川）

即墨淡水鱼“游”上广州餐桌
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  近日，通济新区卓通科

技产业园举办首届“暖冬甄

选”年货节暨源头工厂内购

会，活动汇聚园区25家优质

企业，以“出厂价”直供年货。

此举不仅为市民带来实惠，

更为企业打造了一个直面

消费者的产品展示窗口与

内销渠道拓展新平台，是我

区优化营商环境、促进内部

供需对接、激发市场活力的

创新实践。

  新春将至，年味渐浓。

上午十点起，园区展厅内已

人流如织。各企业纷纷将

主打产品与年货礼品陈列

于醒目位置，集中亮相。在

饰品展区，东汇饰品带来的

轻奢风戒指、项链、耳饰等产

品设计新颖，吸引了众多采

购者驻足咨询。

  东汇饰品工作人员陈

晓云介绍：“我们今天带来的

产品样式丰富，有手链、首

饰、项链等。之前都是线上

或者客户来定做，现在通过

这种展销方式，能够让更多

人认识我们的饰品。”

  产品展示是此次活动

的基石。不仅饰品，园区内

的服装企业展出了应季羽

绒服与新春套装，食品企业

则推出了即墨本地特色糕

点与海鲜礼盒。所有商品

均以源头工厂价格直接销售，价格优势明显。这种

“前店后厂”的模式，极大压缩了中间环节，让利消费

者，也为企业打通了直达消费终端的快速内销通道。

  市民商女士说：“今天来参加园区举办的年货

节，特别开心，有各种服饰、吃的东西，还有琳琅满目

的饰品，很喜欢，今天买了不少年货。”

  直观的价格对比与品质体验，有效刺激了现场

消费，实现了生产与消费的快速对接。对于参展企

业而言，这个临时卖场不仅是销售点，更是一个精准

的品牌推广与渠道试验场。许多企业负责人现场与

消费者交流，了解需求，并积极对接有批发或团购意

向的客户，探索线下零售与合作的新可能。

  “街道通过卓通产业园这个平台打造年货大集，

核心是优化辖区的营商环境，打造消费新场景，通过

这个平台打通本地企业的产业链条，推动企业自产

自销、品牌直达，帮助厂家去库存、回资金，也为居民

提供源头好货。这既是激活节日消费、提升商圈活

力的务实举措，也是服务实体经济、促进内循环的一

次生动实践。”通济新区经济发展科负责人说。

  此次活动成功将园区内部的产能与消费潜力相

连接，形成了“展示-销售-反馈”的闭环。卓通科技

产业园通过整合内部企业资源，构建了一个短期但

高效的内部供需市场，为企业拓展内销渠道提供了

新思路。

  卓通科技产业园经理黄凤爱说：“这不仅是一场

便利员工的福利活动，更是园区内企业之间的一次

资源联动与品牌展示。我们希望通过搭建这个内部

供需对接平台，帮助园区企业拓宽销售渠道、提升品

牌知名度，同时激发园区内部的消费活力。在春节

消费旺季，这样的活动既能帮助企业去库存、促回

流，也能增强园区企业之间的凝聚力，实现‘园区内

部小循环’，进一步优化园区产业生态。”

（袁培竣 江如意）
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