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通济新区以产业链为抓手，整合资源、因链施策，做强重点产业———

“链”上发力 激活产业新活力

　　通济新区聚力打造优质营商环

境，以产业链为抓手，整合资源、因链

施策，坚持不懈强基础、补短板、育动

能，做强重点产业，探索打造自主可

控、安全可靠、竞争力强的产业链，链

群培育初显成效，为高质量发展注入

新动能。今年以来，通济新区完成规

上工业总产值73.98亿元，完成固定资

产投资35.3亿元、限上批发业销售额

10.8亿元、货物进出口30.75亿元……

  坚持塑强培优，提升产业
竞争力

　　通济新区重点打造了智能制造

和新材料两条产业链，通过政策支

持、配套服务、机制创新等举措，推

动企业不断做大做强。

　　一期2018年投产，主要研发、生

产商用空调机；二期高落差实验塔于

2020年投入使用，是三菱重工集团在

全球第一座空调高落差可靠性实验

室；三期2023年建成投产，成为三菱

重工海外最大的研发基地和生产制

造基地……作为山东省新旧动能转

换重大项目库第一批优选项目，三菱

重工海尔空调机项目的“接二连三”，

是当地重点企业跨越式发展的缩影。

　　通济新区坚持把重点企业培育

作为产业链发展的关键举措，抓大

不放小、抓新不放老，聚焦两条产业

链中规模优势明显、具备产业链整

合能力的企业，支持企业发展和加

快技术设备升级改造。同时，发挥

重点企业辐射带动作用，带头引进、

培育上下游配套项目，提升产业链

龙头引领力。当前，通济新区年销

售额超十亿元企业1家，超亿元企业

13家，并培育了一批以精锐机械、朗

夫包装等为代表的具有较强竞争力

的重点企业成为行业“领头雁”。

　　在扶持“专精特新”企业方面，

通济新区瞄准两条产业链关键环节

和关键领域，梳理重点企业特色产

品和核心技术，分批次建立企业成

长或帮扶清单，持续扩充优质企业

培育库，帮助企业明晰其在产业链

中的位置和可对接的上下游企业，

鼓励其向专业化、精细化、特色化方

向发展。截至目前，已累计培育“专

精特新”企业75家。

  通济新区还实施中小企业梯度

培育工程，充分发挥“小升规”激励政

策效应，紧盯年应税销售2000万元以

上的工业企业、新竣工投产企业，完

善培育机制，建立76家“小进规”企业

动态培育库，定期走访，主动协调对

接，帮助解决难题，确保达标企业顺

利升规。2023年净增规上企业6家。

  坚持项目为王，提升产业
支撑力

　　通济新区把项目建设作为加固

产业链、提升支撑力的主抓手，大力

实施产业提升工程，坚持长短结合、

大小齐抓、争建并举。

　　日前，流体控制阀门项目竣工

投产，项目从开工到竣工验收用了不

到一年时间，提前半年实现投产。项

目占地50亩，新购置国产及进口设备

200余台，建成机加、装配生产线20余

条，可年产1000万台智能阀门，实现

年产值10亿元。项目的提前投产，离

不开通济新区的“保姆式”服务。

　　通济新区优化项目全周期服务

和全要素保障，成立“一项一班”工

作小组，量身定制推进方案，从项目

签约、土地组卷报批、项目备案、环

评、规划到开工建设，全程参与跟

进，建立“周联月访”制度，对已开工

项目现场调研，及时了解项目建设

现状，破解项目建设难题，全力为项

目建设打通堵点、保驾护航。

　　不仅如此，聚焦两条重点产业

链缺失环节，精准运用产业链招商、

资源招商、以商引商等措施，通济新

区先后组织或参与招商团队赴深

圳、杭州、上海及越南等地考察拜

访，对接国内外知名企业，加速集聚

更多符合辖区特色的产业项目。近

年来，共引进落地“省市区”三级重

点项目11个，总投资41.62亿元，其中

省级重点项目1个、市级重点项目4

个、区级重点项目6个。

  依托海尔净水、精锐机械等龙

头企业在科技研发、贸易服务、材料

供应、物流运输等领域的赋能支撑作

用，通济新区成功集聚了海金智造、

中通物流、日日顺、圆通青岛商贸科

创园等一批优质企业，初步形成较为

完善的“智能制造+现代物流”产业生

态。按照“产业园就是产业链”的发

展模式，建成占地87.88亩的卓通产业

园，目前已集聚产业链企业44家，持

续释放项目承载空间。同时，着力推

动建设占地100亩、总投资10亿元的

融通新型产业园，用于承载、孵化高

新技术、专精特新小微企业。

  坚持要素为基，提升产业
承载力

　　通济新区坚持把要素保障作为

优化产业生态的重要前提和抓手，

着力推动产业链、创新链、要素链深

度融合。

　　坚持创新需求导向，强化企业

创新主体地位，引导龙头企业发挥

带动力强、资源整合能力强的优势，

在前沿技术、关键基础技术等紧缺

领域加大布局投入，不断增强竞争

力。支持日日顺物流牵头承担首个

智慧物流领域国家级重点专项———

“智慧物流管理与智能服务关键技

术”，成功打造智慧物流园和智能无

人仓两个专项首批重点应用示范样

板项目。

　　完善科技创新企业成长机制，

采取“政策支持＋龙头带动＋银企对

接+人才支撑”模式，赋能中小企业创

新发展。如组织企业前往青岛农业

大学、青岛理工大学等多所高校开展

招聘活动20余次，为企业解决人才需

求；帮助46家企业成功申报创新转型

技术改造项目；指导辖区符合条件的

82家企业申报高新技术企业。

　　围绕市场主体需求，强化交通、

用电、用水、用地等要素保障，以营

商环境“大提升”激活产业发展“硬

实力”。高标准推进青岛地铁15号

线一期工程通济新区段、蓝谷至胶

东国际机场东西快速路项目征迁工

作，助力完善新区“四纵”“三横”“两

高”“一快”“一铁”城市交通网；投资

500余万元，为青岛易斯寰球流体控

制有限公司配套建设自来水管线、

规划十号路及雨污水管线。

　　图为青岛三菱重工海尔空调产

业园鸟瞰。 （王涛 孙萌）

段泊岚：帮办代办“解民忧”

　　为进一步提升镇村两级党群服务中心服务效能，

段泊岚镇聚焦服务事项下沉，利用“段小岚”志愿服务

品牌，深化“帮办代办”服务，让事项办理不再“摸不清

窗口”“带不齐资料”“远距离跑腿”，打造“办事不出

村”的闭环服务体系。

　　该镇充分发挥党员的示范带动作用，整合156名村

级、45名镇级“段小岚”志愿者作为帮办代办员，梳理

183个事项的帮办代办流程，编印成册，组织代办员对

帮办代办操作流程进行系统培训，并通过发放明白

纸、微信群发布等方式广泛宣传帮办代办服务，通过

“随时帮办”和“周三下沉”相结合的方式，形成“群众

有需要，‘段小岚’马上到”的便民服务机制。

　　目前，段泊岚镇9个新村党群服务中心均配置帮

办代办窗口，配有2-3名“段小岚”志愿者，为群众提供

咨询回复、一次性告知、业务指导、文件复印装订等服

务，全程帮助填写各类表格、耐心引导群众进行自主

申报，满足群众“最多跑一次”“就近办好”需求，高效

便捷办理各项业务。

(刘莹)

　　随着气温逐渐降低，市民们开始了衣服的换季

准备。对商家来说，换季就是跟时间作战，尤其是在

一年一度的“双十一”期间，即墨服装市场宛如一座

高速运转的时尚工厂。近日，记者走进即墨服装产

业园区和各大批发市场，看到了一派热火朝天的繁

忙景象。

　　一进入市场，就看到师傅们推拉着成堆的货物穿

梭于市场内外，本地人称他们为“拉包侠”。商户整理

好待发货物后会堆放在档口外，拉包工人负责将这些

货物送往市场外的物流集散广场。记者看到一家女

装店铺前的包裹已经堆满了过道，老板刘爱荣从事服

装行业已经20多年了，一大早她就来到店铺中，开始准

备一天的工作。面对最近的消费高峰，她首先需要安

排好店内员工的工作，包括收发货、营销、开单等。

“我们每天从早上7点忙到下午4点。”刘爱荣介绍，她

们有直播工作室等多个工作室，白天在店铺里，晚上

则到直播间工作室。临近冬天是她们最忙的时候，每

天最少要打二十几个包裹。

　　商家们未雨绸缪，早在几个月前就开始与供应商

沟通协调，加大订单量。从原材料采购到生产加工，

商家们每一个环节都严格把控，保证服装品质的优

良，同时也为客服提供优质的服务。“我们有服装穿

版员，每天都会对几百个新款服装换版，还有专业的

搭配师从里到外、从上到下给客户搭配好服装。”刘

爱荣说。

　　发货区更是忙得不可开交，快递单打印机的声

音“滋滋”作响，工作人员们熟练地将一件件服装打

包、封箱、贴上快递单，仔细核对订单数量与货物种

类，确保每一件即将发往全国各地的服装都准确

无误。

　　不少商户表示，今年秋冬季服装款式开始回归经

典简约风格。相较往年追求外观多彩、功能丰富，今

年的服装品牌款式设计力求整洁、轻便，少口袋的风

衣、大衣，中性色调的毛衣、短款类羽绒服等成为热门

款式。一些热门款式的服装常常出现供不应求的情

况，商家们需要时刻关注销售数据，以便及时补单，更

有很多商贩从外地远道而来前来选品抢单。正在进

货的外地商贩韩飞飞说：“即墨服装市场非常出名，衣

服质量也很好，我们那边人几乎都知道。商家们非常

热情，售后有保障。”

　　随着“双十一”订单如潮水般涌来，商家们与供应

商紧密沟通协调，通过高效的备货、发货和补单，展现

出强大的产业活力和市场竞争力，为国内外消费者提

供了丰富多样的服装选择，同时也为地方经济发展注

入了强劲动力。

(刘云睿 陈一豪 张燕)

奋战“双十一”，发货补单忙

即墨服装市场进入销售旺季


