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雪达：转型升级补短板 增强内生动力

（上接一版）

　　电商服务平台驱动。段泊岚

镇年产蔬菜瓜果12万吨，由于销售

渠道单一，大量集中上市往往造成

积压。为破解农户“卖菜难”问题，

积极拓展线上销售模式，通过电商

平台、直播带货等方式，将农产品

通过线上推介到更广泛的市场，吸

引消费者关注和购买。发挥“网

红”直播效应。为解决起戈庄、程

戈庄400余亩白菜、大葱滞销难题，

邀请青岛“网红天团”助农直播带

货，通过农户与主播的实时互动，

让消费者增强对农产品的信任感，

推动销量增长，助农直播活动共吸

引8家单位采购蔬菜100余吨。搭建

“菜岚子”电商平台。积极探索“农

产品+电商”发展新路径，依托青岛

新易通农业服务公司，开发“菜岚

子”小程序，上架30余种特色农产

品，采取“线上预售+定期配送”模

式，所有商品周一至周四下单，周

五集中统一配送。

　　小程序上线以来，累计帮助农

户出售胡萝卜、网纹瓜、苹果等瓜

果30余吨。开展“订单式”定点配

送。推动蔬菜种植合作社与城区

物业公司合作，依托小区业主微信

群，推送蔬菜配送二维码，业主通

过扫描二维码完成注册下单，合作

社批量采摘、清洗、分装，并安排

生鲜车辆配送到指定位置，让消费

者像取快递一样买菜。通过该途

径，薛家泉庄400余亩口味独特的

冰 淇 淋 萝 卜 5 天 时 间 全 部 销 售

完毕。

　　政企商会多方联动。为充分挖

掘本地消费潜力，镇政府牵线搭

桥，整合冷链企业、大型商超、商

会等资源力量，通过集中销售一

批、爱心选购一批、适量贮藏一

批，联动解决果蔬产品销售难题。

建立产品直供渠道。依托即发现代

农业基地，组建特色农产品产销联

盟，由联盟统一对接大润发、利群

等连锁超市，实现终端消费市场直

接与优质农产品相衔接，进一步打

通产销瓶颈，促进更大范围内农产

品的流通与销售。目前，联盟已帮

助家庭农场等新经营主体销售各类

果蔬80余吨。开展消费助农活动。

在了解瓦戈庄村100余亩红薯滞销

难题后，镇政府立即启动帮扶行

动，向驻地村庄、企业发出消费帮

扶倡议书，动员党员干部、企业自

愿认购，鼓励政府、学校食堂积极

选购，助力化解红薯滞销难题。目

前，250余吨红薯已全部售出。推

动适度规模贮存。牵线果蔬种植户

与日升昌等大型农业基地合作，将

当季一时难以销售的农产品暂时寄

存在冷风库，缓解集中上市造成的

压级压价现象，降低或规避市场风

险，实现“错峰”销售和保鲜增

值。目前，镇内4家大型保鲜冷风

库储存白菜、土豆、青萝卜、苹果

等新鲜果蔬3000余吨。

(惟进)

段泊岚镇：创新销售模式 破解农产品滞销难题

工人们赶制订单。

  近日，区审计局深入服装市场等专业市场走访调查，审计市场摊位

闲置情况。 (李曼宁)

客户选购产品。

　　为进一步提升社区网格化服务管理水平，推进

供电服务专业网格与社区网格的融合发展，实现网

格联动，切实增强人民群众用电获得感、幸福感和

安全感，近日，潮海街道古城社区党委推进基层网

格化治理，整合网格服务资源，创新社会治理方式，

打造“网格+电格”融合型网格模式，实现政企网格

“共建、共治、共享。”

　　日前，古城文富居北区16号楼3单元居民反映

家中没电，网格员第一时间与“电格”取得联系，不

到十分钟时间，社区网格员、供电网格经理到达现

场，并上门查看情况。随后，网格经理在网格居民

群中发布了停电公告，并联系电力公司派人维修，

电力排查后发现是电缆故障，全力抢修，两小时内

恢复供电，极大程度保障了居民的利益。

　　古城社区党委通过社区网格员巡查发现的安

全隐患和采集的涉电纠纷，呼叫供电公司网格经理

靠前解决，网格员与供电服务下沉力量形成良好的

互动融合氛围，实现“网格吹哨、电工报到”工作机

制，提升群众满意度。 (孙天怡)

古城社区：“网格吹哨、电工

报到”

　　近日，青岛雪达集团2024年新产

品发布会在雪达国家企业技术中心

举办，发布会以“针韵万象、料荟时

尚、经纬新时代”为主题，分为面料展

区、成衣展区和童装品牌展区，重点

展现了针织内衣外衣化的产品特

色。发布会吸引了来自国内外近100

家客户参加。

　　此次发布会以织针、缝纫针勾绘

出不同结构、不同设计；以材料、染料

等优化搭配荟聚成内外兼修、美观时

尚的产品，在当下市场形势下通过技

术创新的碰撞形成新的爆品，实现服

装制造新提升。

　　据了解，近年来，受市场大环

境的影响，纺织行业出现了产能转

移、订单周期缩短、贸易不确定性

增加等一系列问题。面对不利形

势，青岛雪达集团坚持“技术创新

和管理创新双轮驱动、发展出口与

拓展内销齐头并进”的经营战略，

持续聚焦技术创新、新产品研发和

智能化升级改造。“受市场环境影

响，今年我们大批量产品往东南亚

转移，为此，我们从内衣向外衣转

型，内外衣并举，大力发展外衣产

业。今年推出18个系列的新产品，

有针织衬衣、防晒服、针织裤装，还

有瑜伽服、商务T恤、多彩牛仔、卫

衣等。”青岛雪达集团副总经理王

显其说。

　　为持续增强企业发展的内生动

力，青岛雪达集团高度重视产品和技

术创新。近年来，雪达集团以国家企

业技术中心为载体不断地研发新产

品、新技术，茶花油纤维、石墨烯纤维

服装等新产品不断涌现。同时，集团

着力打造自主品牌，从OEM代加工向

ODM自主研发、生产、销售转型，目

前，雪达自主品牌销售份额正在逐年

增加。

　　“我们新研发的成衣产品，因为

款式新颖、质量上乘，深得国内国外

客户的认可，订单量饱满逐年递增，

企业发展健康、稳定，后续我们还有

更多的新产品推向市场，创新的步伐

永不停止。”王显其说。

(韩伟绩)

　　乡村振兴，人才是关键。广袤的田野蕴藏着无限

机遇，如今回归乡村创业就业成为不少年轻人的选择，

他们脑筋灵活、知识丰富，往往能在乡村建设中开辟新

天地、成就新事业。郭佳就是这样一位新农人，她用年

轻人的先进理念书写着属于她的田园青春梦。

　　郭佳，毕业于山东大学。大学毕业之后，就职于

青岛一家上市公司，在这里结识前来洽谈业务的青岛

大田农夫食品有限公司总经理姜凯娟。姜凯娟对待

农业的执着和创业经历深深打动郭佳的心，反复思量

后，2022年，她毅然辞去工作来到段泊岚镇方戈庄村大

展作为，成为青岛大田农夫食品有限公司的一员。

　　“农村需要年轻化，更需要一些新的工作理念

和新的产品，所以我义无反顾地来农村创业，成为

一名新农人。”郭佳说。

　　下定决心的郭佳很快适应了作为新农人的生活

节奏和创业氛围，面对公司销售品类单一的状况，她

决定研发新品。然而由于对营养成分配比、原材料

把控等方面的知识掌握不精，研发过程并不顺利。

　　“在研发前期我们走了很多弯路，怎么样的配

比合适，米类和谷类如何搭配，才能达到营养最优

化……我们做了很多的调研和尝试。”郭佳说。

　　为了提高业务技能，郭佳多次前往青岛农业大学

学习农业、种植业、营养学等专业知识，不断试错，不

断进步。最终在主营石磨黑小麦面粉的基础上，推出

了周粥不同——— 营养七日粥、五谷丰登、口口留香等

新品。与此同时，郭佳积极对接所在镇政府，立足当

地农业特色，合作推出了“段泊丰岚”特色农业品牌，

将无花果、大吕西瓜、风干鸡等镇域特色农产品全部

融合到品牌“篮子”里，通过统一设计、包装、推广、销

售，提升特色农产品附加值，工厂销售额翻倍。

　　当下，郭佳在农产品深加工这条路上越干越

起劲，未来她会继续学习，引进更多新模式，让更

多人品尝

到绿色健

康的农产

品。

 (袁培竣

张燕)

乡村振兴齐鲁样板

村村有好戏

大学生郭佳：从“打工人”

到即墨“新农人”


